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Ar du
var nya
kollega?

Rudhéll Industri, ledande leverantér av komponent-, service och logistiklosningar
till kunder inom tillverkningsindustrin sé6ker nu en engagerad och tekniskt kunnig
séljare for att starka vart team.

Om oss

Vi ar specialiserade pa att tillhandahalla 16sningar till kunder inom industrin och erbjuder
produkter inom plat, ror, trad, kallstukning, bearbetning, svarvning, plast och gjutgods.
Produkten kan vara svetsad, monterad, levererad i ett kit eller ytbehandlad, alltid efter
kunds ritning och specifikation.

Med vart globala leverantérsnatverk och eget sourcingbolag i Kina, ar vi dedikerade till att
leverera basta mdjliga service och ldsningar till vara kunder.

Vara karnvarden ar Kundfokus, Servicetank, Lésningsorienterad och Hallbarhet.
Las mer om oss, vart kunderbjudande och vara produkter pa www.rudhall.se.

Om rollen
Vi sOker en passionerad och driven teknisk saljare som vill vara med och bidra till var
fortsatta tillvaxt.

Hos oss kommer du att spela en nyckelroll i att bygga och utveckla kund- och lever-
antorsrelationer och arbeta nara vara kunder for att férsta deras behov och utmaningar,
samt att hitta den basta I6sningen som resulterar i férsaljning och skapar varde for
Rudhall och vara kunder.

Tjansten som teknisk saljare innebar att du ansvarar for hela saljprocessen och kommer
jobba med befintliga kunder men ocksa ha ett stort fokus att etablera nya affarer.

Du har eget kund- och budgetansvar och jobbar mot féretagets uppsatta forsaljnings-
och ldnsamhetsmal.

Som en del av vart team kommer du att fa maojlighet att vara med och forma var framtid
och bidra till var fortsatta tillvaxt.

Vem ar du
Du ar en driven individ som har pavisat goda resultat i din tidigare roll som saljare.
Vi tror att du har tidigare erfarenhet av teknisk férsaljning inom industrin.




Du ar van att planera och strukturera ditt arbete och har erfarenhet av att sjalvstandigt
driva forsaljningsprocesser. Du tar initiativ och ansvar for dina egna resultat och arbetar
mot att uppna uppsatta mal.

Du ar engagerande som person och har ett Idsningsorienterat forhallningssatt.

Dina starka sidor inkluderar aven nyfikenhet, proaktivitet med viljan och féormagan att
arbeta i grupp. Du ar socialt utatriktad och du har en inbyggd tavlingsanda.

Du kanner dig trygg i tal och skrift, i bade svenska och engelska, och du ar van att
hantera affarssystem samt office-paketet.

Tidigare saljerfarenhet av sourcing- och tradingprodukter ar meriterande.
Korkort ar ett krav.

Vi erbjuder
Ett sjalvstandigt och varierande arbete i en framstaende industriell foretagsgrupp.

* Modjlighet att planera ditt arbete for att uppna och dvertraffa dina férsaljningsmail.

+ En organisation som praglas av korta beslutsvagar och engagerade medarbetare.
» Kollektivavtal med marknadsmassiga villkor.

» Gemensamt bonusprogram baserat pa foretagets maluppfylinad.

» Tjanstebil for att underlatta ditt arbete och kundmaoten.

» Utvecklingsmadjligheter inom foretaget baserat pa prestation och ambition.

« Utbildningsmajligheter och tillgang till natverk inom Bufab Gruppen

Om du ar en driven, tekniskt kunnig och relationsskapande person som vill vara en del av
en vaxande organisation och ta pa dig utmaningen att utveckla vara affarer,
ar du valkommen att skicka in din ansdkan till oss: henrik.adinger@rudhall.se

Vi ser fram emot att lara kanna dig battre och diskutera ditt potentiella bidrag till vart team
och valkomnar dig till méjligheten att bli en del av Rudhall Industri och Bufab Gruppen.



